
การใหความรูและการสรางสายสัมพันธ 
การใหความรูและการสรางสัมพันธ (Providing Knowledge and Building Relationships – PKBR) 
คําจํากัดความ: มีพฤติกรรมท่ีมุงมัน และตั้งใจที่จะนําภูมิปญญา นวัตกรรม เทคโนโลยี ความเชี่ยวชาญ และองค
ความรูตางๆ ไปสงเสริม สนับสนุน และพัฒนาผูประกอบการ หรือเครือขายควบคูไปกับการสราง พัฒนา และ
รักษาความสัมพันธอันดีกับผูประกอบการ หรือเครือจาย เพื่อใหผูประกอบการ หรือเครือขาย มีความรู ความ
เขาใจ และสามารถ นําไปใชพัฒนาหนวยงานใหมีประโยชน อีกท้ังเปนการเสริมสรางขีดความสามารถในการ
แขงขันอยางยั่งยืน 
ระดับที่ 0 : ไมแสดงสมรรถนะดานนี้อยางชัดเจน 
ระดับที่ 1: เขาใจความจําเปน ความสําคัญ และ/หรือแสวงหาโอกาส และชองทางในการใหความรู และการพัฒนา
ผูประกอบการ หรือเครือขาย 
• เขาใจความจําเปน และความสําคัญในการใหองคความรู คําแนะนํา ภูมิปญญา นวัตกรรม และ
เทคโนโลยีตางๆ ที่เปนประโยชนแกผูประกอบการ หรือเครือขายเกิดการเสริมสรางความรู ความเขาใจและ
สามารถนําไปใชใหเกิดประโยชนในหนวยงานได 
• แสวงหาโอกาส และชองทางในการใหองคความรู คําแนะนํา ภูมิปญญา นวัตกรรม และเทคโนโลยีตางๆ 
แกผูประกอบการ หรือเครือขาย โดยมีเจตนาที่จะชวยใหผูประกอบการ หรือเครือขายเกิดการพัฒนาความรู 
ความสามารถ และสามารถเพิ่มขีดความสามารถในการแขงขันได 
ระดับที่ 2: แสดงสมรรถนะระดับที่ 1 และใหองคความรู ภูมิปญญา นวัตกรรม และเทคโนโลยีทั่วไปอยางกวางๆ 
แกผูประกอบการ หรือเครือขาย 
• ริเริ่ม และใหองคความรู คําแนะนํา  ภูมิปญญา นวัตกรรม และเทคโนโลยีตางๆ ทั่วไปอยางกวางๆ แก
ผูประกอบการ หรือเครือขาย เพื่อใหผูประกอบการ หรือเครือขายสามารถนําไปปรับและประยุกตใชในหนวยงาน
ใหเกิดประโยชน 
ระดับที่ 3: แสดงสมรรถนะระดับที่ 2 และปรับเปลี่ยนเทคนิค และแนวทางในการใหความรู และการพัฒนาได
อยางถูกตอง เหมาะสม และสอดคลองตามความตองการในการประกอบการอยางแทจริง 
• ปรับเปลี่ยนเทคนิค วิธีการ รูปแบบ และแนวทางในการพัฒนา และการใหความรูไดอยางถูกตอง 
เหมาะสม และสอดคลองตามความตองการ หรือการดําเนินงานทางธุรกิจของผูประกอบการ หรือเครือขายอยาง
แทจริง 
• เยี่ยมเยือน ลงพื้นที่ และไปมาหาสูผูประกอบการ หรือเครือขายอยางสม่ําเสมอ และสามารถใหองค
ความรู คําแนะนํา ภูมิปญญา นวัตกรรม และเทคโนโลยีตาง ๆ ไดอยางถูกตอง เหมาะสม และสอดคลองตามความ
ตองการของผูประกอบการ หรือเครือขายอยางแทจริง 
ระดับที่ 4: แสดงสมรรถนะระดับที่ 3 และเล็งเห็นแนวโนม ขอจํากัด โอกาส หรือคาดการณ เตรียมการลวงหนา 
เพื่อใหคําแนะนํา และแนวทางในการพัฒนาการประกอบการไดในระยะยาว 
• เล็งเหน็แนวโนม ขอจํากัด ขอบกพรอง และโอกาส ฯลฯ ที่เปนผลกระทบตอการพัฒนาและการเพิ่ม
ประสิทธิภาพในการประกอบการของผูประกอบการ หรือเครือขาย และสามรถประยุกต และพัฒนาองคความรู 
คําแนะนํา ภูมิปญญา นวัตกรรม และเทคโนโลยีตางๆ ไดอยางถูกตอง เหมาะสม และสงเสริมการพัฒนาการ
ประกอบการในระยะยาว 
• คาดการณลวงหนาอันอาจกอใหเกิดปญหา อุปสรรค และโอกาสในการพัฒนาและเพิ่มประสิทธิภาพ 



ศักยภาพ และความสามารถของผูประกอบการ หรือเครือขายในระยะยาว รวมทั้งดําเนินการแกไข พัฒนา หรือ
เตรียมทางรับมือกับปญหา อุปสรรค หรือโอกาสนั้นๆ ไดอยางมีประสิทธิภาพ 
• สราง รักษา และมีความสัมพันธอันดี และแนนแฟนกับผูประกอบการ หรือเครือขายในความรับผิดชอบ 
รวมทั้งสามารถพัฒนา และตอยอดความรู นวัตกรรม และเทคโนโลยีใหมๆ ที่เปนประโยชนในการประกอบการ
อยางแทจริง และในระยะยาว 
ระดับที่ 5: แสดงสมรรถนะระดับที่ 4 และกําหนดนโยบายและกรอบการพัฒนาภาคธุรกิจอุตสาหกรรมใน
ภาพรวมไดสอดคลองกับสภาวการณเศรษฐกิจ และอุตสาหกรรมของประเทศ 
• กําหนดนโยบาย แผนยุทธศาสตร กลยุทธ และกรอบการพัฒนาผูประกอบการ หรือเครือขายในภาพรวม
ของประเทศไดสอดคลองกับสภาวการณเศรษฐกิจ และอุตสาหกรรมของประเทศ และสามารถนําไปปฏิบัติใชจริง 
(Implementation) เพื่อสนับสนุนและเพิ่มขีดความสามารถในการแขงขันทางการคาอยางยั่งยืน 
• ปลูกจิตสํานึก กระตุน และสงเสริมใหทุกหนวยงานในองคกรตระหนัก เห็นความสําคัญ และดําเนินการ
ดานการสงเสริมและพัฒนาผูประกอบการหรือเครือขายอยางเปนรูปธรรม เพื่อยกระดับมาตรฐานการพัฒนา
อุตสาหกรรมของประเทศใหเติบโตและมีประสิทธิภาพสูงสุด 
• วางแผน พัฒนาแผนการพัฒนา และใหความรู คําแนะนํา และการพัฒนาโดยประยุกต Best Practice 

ผลการวิจัย ความเชี่ยวชาญ หรือประสบการณอันยาวนาน ในการกําหนดแผนงานดานการสงเสริมและพัฒนา
ผูประกอบการ หรือเครือขายไดอยางถูกตองเหมาะสม และนําไปปฏิบัติใชจริง (Implementation) ได 


